
 

 
 
 
 
 

A l’attention des Président(e)s des Comités 
départementaux, des ligues, et des CRF 

 
 
 
 
Madame la Présidente, Monsieur le  Président,  
 

Nous avons besoin de développer nos ressources financières.  

Le mécénat est une voie intéressante, que nous pouvons utiliser, dès lors que l’on en 
connait les «règles du jeu ». 

Conscient de l'opportunité nouvelle qui s'offre aux associations sportives, la FFTT souhaite 
apporter une aide aux clubs afin qu’ils puissent bénéficier davantage de cette source de 
financement.  
 
Ainsi, afin de mieux comprendre les dispositions règlementaires et fiscales, développer une 
démarche et argumentaire pour solliciter ces fonds d'origine privée, il est organisé une 
formation spécifique sur le mécénat du 27 au 29/12/ 2008 à Valence  lors du Séminaire 
fédéral, à l’attention de formateurs/accompagnateurs locaux qui seront chargés d’aller 
informer et aider ceux qui souhaitent se lancer dans ce type d’initiative notamment auprès 
des clubs. 
 
Cette formation sera animée par Arnaud SAUROIS – Directeur du CROS Poitou-Charentes, 
et spécialiste du mécénat. Il est notamment l’auteur de l’ouvrage de référence du CDOS 86 
« guide sur le mécénat sportif » conçu pour faciliter la mise en place des relations 
partenariales entre le secteur du sport associatif et le monde de l'entreprise . 
 
Vous trouverez donc, suite à ce courrier, le programme de formation ainsi qu’un formulaire 
d’inscription à retourner pour des personnes susceptibles d’être intéressées par ce rôle et 
cette démarche au niveau de votre région ou de votre département.  
 
Le coût d’inscription est de 200 € (frais administr atifs et pédagogiques et frais de 
restauration et d’hébergement inclus) ; la réservation partant d’un hébergement / 
restauration le 26/12 soir au 29/12 midi (déjeuner). Attention, ce coût reste inchangé si le 
stagiaire arrive en formation plus tardivement ou repart plus tôt.  
 



Les autres frais (nuitées supplémentaires, frais de déplacements…) restent à la charge des 
participants.   
 
Nous vous rappelons que ces frais peuvent être pris  en charge au titre des Agefos, ou 
au titre des différents dispositifs mis en place pa r la DRDJS et/ou le Conseil Régional 
dont vous dépendez , selon les conditions propres à chaque organisme. 
Pour les salariés, le cycle peut s’inscrire dans le cadre du DIF ( Droit individuel à la 
Formation). 
 
Si vous êtes intéressé pour participer, merci de nous retourner le bulletin d’inscription ci-joint 
dûment rempli, la date limite d’inscription étant fixée au 30 nove mbre 2008.  
 
Pour tout renseignement et/ou précision complémentaire, n’hésitez pas à  vous adresser à 
Nicolas Barbeau  (Directeur de l’IFEF) – emploi@fftt.com ou au 01 53 94 50 19  (Inscriptions 
et prises en charge).  
 
Espérant que ce cycle vous intéressera, nous vous prions de croire, Madame la Présidente, 
Monsieur le Président, en l’expression de nos sincères salutations  
 
Gilbert LIEGEOIS     Bernard TRESALLET 
 
Vice-Président FFTT   Responsable de la Formation M écénat  

ATEURS/ACCOMPAGNATEURS 
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FORMATION FORMATEURS/ACCOMPAGNATEURS MECENAT 
 
 
Finalité : i nformer, former et accompagner les associations sportives et les acteurs à mettre 
en oeuvre le mécénat sportif pour développer leurs ressources financières. 
 
Objectifs généraux : 
- Maitriser le fondement et les principes de la loi sur le mécénat 
- Maitriser les étapes d’un accompagnement approfondi 
 
Objectifs opérationnels : 
- Comprendre les éléments d’incitation fiscale et les traduire en argument de partenariat 
- Evaluer le caractère d’intérêt général de l’association 
- Positionner les associations sportives face aux entreprises potentiellement partenaires 
- Comprendre et traduire la stratégie de partenariat de l’entreprise (sponsoring : 
intéressement ou mécénat : geste désintéressé) 
- Utiliser le mécénat pour valoriser les partenaires et les bénévoles de l’association sportive 
- Sensibiliser des donateurs potentiels aux possibilités de financement offertes par le 
mécénat 
- Mettre en place une organisation et un système de gestion 
- Développer un réseau de communication et d’information sur le mécénat 
 
Publics : 
Formateurs, accompagnateurs, dirigeants et/ou salariés de clubs, comités et/ou ligues en 
charge de la recherche de financements 
 
Effectif  : 10 à 15 personnes 
 
Durée : 3 jours – du 27/12 (9h00) au 29/12 (16h00). 
 
Lieu :  Vacanciel – L’Epervière à Valence (26) 
 
Programme : 
 
27/10/2008 
Matin 
Présentation théorique du mécénat 
� Définitions : Partenariat, Sponsoring (parrainage), Mécénat 
� L’évolution des textes réglementaires 
� La notion d’intérêt général 
� La relation entreprise/association 
A.M 
Simulations pratiques 
� Rechercher de nouveaux partenaires 
� Transformer un partenaire de « sympathie » en mécène 
� Mettre en place et sécuriser règlementairement la renonciation 



au remboursement des frais engagés par les bénévoles 
� Mettre en place et trouver des particuliers donateurs 
 
28/12/2008 
Matin 
Les étapes d’un accompagnement, d’une formation approfondie 
� Faire l’état des lieux 
� Elaborer la stratégie de mise en oeuvre 
� Préparer les relations avec les entreprises 
� Gérer les entretiens et la négociation 
� Suivre la mise en oeuvre et évaluer l’impact financier 
A.M 
Mise en situation de formateur, accompagnateur 
� Travail et simulation par groupe 
� Retour à l’ensemble des stagiaires 
 
29/12/2008 
Matin 
Organisation d’un système de gestion 
Les outils utiles et nécessaires ? 
� Présentation d’outils 
� Exemples d’utilisation 
A.M 
Simulations pratiques sur les outils 
� Rechercher de nouveaux partenaires 
� Transformer un partenaire de « sympathie » en mécène 
� Mettre en place et sécuriser règlementairement la renonciation 
au remboursement des frais engagés par les bénévoles 
� Mettre en place et trouver des particuliers donateurs 
 
Evaluation : 
Analyse et échange avec les stagiaires au cours des sessions 
Retour des stagiaires sur la formation 
A court/moyen terme, formations organisées par les stagiaires 
A moyen/long terme, impact financier généré auprès des structures accompagnées et des 
acteurs formés 
 
Moyens pédagogiques : 
Utilisation d’un diaporama 
Outils spécifiques à la mise en place du mécénat (plus de 30 outils) 
Documentation remise aux stagiaires 
Travaux pratiques en atelier 
Simulations 
 
Intervenant : 
. Arnaud SAUROIS – Directeur du CROS Poitou-Charentes, formateur et rédacteur de 
l’ouvrage « guide sur le mécénat sportif » 
 
 



 
FORMATION FORMATEURS/ACCOMPAGNATEURS MECENAT  

Dates = 27 au 29 décembre 2008  
Lieu = Valence (26) 
 
 
Madame/Monsieur :    NOM :………….........................Prénom : .................................. 
Adresse : ..............………............................................................................................... 
.......................................................………...................................................................... 
 
de la Ligue, du Comité, ou du Club 
de :………………………………………………………………… 
 

Participera à la formation « Formateurs / accompagn ateurs Mécénat » : 
      OUI   NON 
 
 
Arrivée : 

- En train à la gare TGV de Valence (un accueil sera organisé )   
o le 26 décembre à : .....................heures 
o le 27 décembre à :……………….heures 

 
- En voiture à Vacanciel / Epervière (fléchage assuré à partir de la sortie 
Valence Sud de l’autoroute ): 

o le 26 décembre à : .....................heures 
o le 27 décembre à :……………….heures 

 
Départ : 
� En train à la gare TGV de Valence :  
� En voiture du Vacanciel / Epervière: 

o le 29 décembre à : .....................heures 
 
 
Règlement : 
� Je règle directement les 200 euros d’inscription et souhaite disposer d’une facture 
� La facture est à adresser à : 
……………………………………………………………………………………………… 
……………………………………………………………………………………………… 
 

Merci de retourner ce bulletin dûment rempli, par c ourrier, mail ou fax,  
avant le 30 novembre 2008  à :  

 
FFTT - Institut Fédéral de l’Emploi et de la Format ion  

3, rue Dieudonné Costes – BP 40348 - 75625 PARIS Ce dex 13  
(Fax : 01 53 94 50 40 / e-mail : emploi@fftt.com)  

 


