
Objectif recherchés - Public cible: 

Communication :
 interne – externe – supports utilisés (flyers – affichage – 
Panneaux municipaux – diffusion sur réseaux sociaux) 

Ressources humaines et 
matérielles : 
(bénévoles – éducateurs – autres personnes) (nombre de tables – balles 
– marqueurs – séparations - matériel pédagogique)

Numéro de département :

Nom de la structure :

Responsable de l'action : N° de telephone : Adresse e-mail :

Contact : 

Nom de l'action

(cycles scolaires – Animation accueils de loisir - animation 4/7 ans - Loisirs jeunes et/ou adultes – promotion grand public - Animation  Ping 
VR,  Ping en extérieur, Dark Ping, Ultimate etc… – Compétition loisir – Formation des jeunes (école TT – Accès aux responsabilités des 
ados …) – Actions associatives (tournois internes – Lotos – forum association – Vide-greniers – Téléthon – animations municipales) – 

Actions spécifiques féminines ou mixité – Partenariat – Animation d’entreprise – Animation sport santé – Accueil de personnes en situation 
de handicap



Descriptif précis de l'action :
l’organisation générale - les différentes étapes – Les temps forts etc…

Timing de l'action :
Date - heure de début heure de fin - Périodicité éventuelle

Les résultats obtenus :
Bénéfice pour le club en regard des objectifs annoncés : gain en licenciés, gain financier, gain de notoriété / promotion, 
fidélisation des licenciés, cohésion des bénévoles, nombre de participants etc…

Coût de l'action pour le 
club : 
Tarif pour les participants ou gratuité – aide financière éventuelle 
(collectivités – partenaires)

Merci de retouner cette fiche compléter à :  bonnespratiques@fftt.org

Image ou photo de votre action : 


	Fiche a remplir form.pdf
	Fiche a remplir 2.pdf

	Numero de departement: 54
	Nom du departement:  AMICALE DES CHEMINOTS BLAINVILLE DAMELEVIERES (ACBD) TENNIS DE TABLE
	Nom de l'action: Soirée Entreprises 1ère édition
	Quel communication avez vous fait pour votre evenement: La communication a eu lieu par flyer qui a été distribué dans les entreprises locales à Damelevières.
La communication a été faite également sur nos réseaux sociaux (site internet du club, Facebook et Instagram)

	De quel ressource avez vous eu besoin: Les 6 tables ont été utilisées.
Des bénévoles ont aidé à l'accueil des entreprises, à tenir la buvette et gérer la partie "repas" proposés. (apéro, pizza,dessert)
	Organisation: L'action a eu lieu le samedi 18 Octobre 2025 à partir 16h00 jusqu'à 22h00.
Une prochaine édition est déjà prévue courant 2026.
	Ses résultat et sa reussite: Un tarif de 20€ par participant a été demandé.
Ce tarif couvrait la partie "ping" et "repas".
	Champs image: 
	Nom de la personne a contacter: LEONARDI Yannick
	N° de telephone: 0603184020
	Adresse mail: leonardiyannick@gmail.com
	Obejctifs recherchés et public cible: La soirée "Entreprises" pour sa première édition, a pour but de faire découvrir le tennis de table aux entreprises locales de Damelevières et alentours, d'échanger sur notre discipline et de faire la promotion des activités mises en place par notre association. 
Cette soirée est destinée à un public extérieur, non licencié encore au club. 
L'objectif de cette première édition est la recherche d'échanges à la table "ping" et en dehors sur la création de partenariats locaux. 
	Descriptif précis de l'action: Nous sommes arrivés à la salle en amont pour préparer la partie buvette, la partie promotion de nos activités clubs et des partenariats possibles et la partie ping !
Des joueurs loisirs bénévoles étaient également présents pour venir relancer  sur les entreprises et leur expliquer les gestes de base.
La soirée s'est clôturée par un repas autour d'une table. Le club proposait un apéro, une pizza (choisie par les entreprises lors de l'inscription à la soirée) et un dessert (macarons et café).
Un porte clé fabriqué par une entreprise locale à l'effigie du club a été remis par le président à l'ensemble des participants.
	Les résultats de l'actions: Le club a pu, suite à cette première édition, faire découvrir les locaux et l'activité tennis de table et donc avoir de nouvelles licences découvertes (proposition aux personnes concernées de venir pratiquer pendant un mois gratuit dans notre salle). 
Le club a une entrée financière : fonctionnement de la buvette pour les "surplus" et sur la gestion de la soirée. 
Mais, surtout le club a pu réaliser des échanges aboutissant à des partenariats d'avenir pour les prochaines animations. Le but étant de pouvoir s'appuyer sur des partenaires locaux et dynamiser, faire rayonner notre association au sein de la commune. 


